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nicht die Absicherung der eigen-
wirtschaftlichen Verkehre, sondern der
Hebel zu ihrer Ausschreibung. Ob es
gelingt, die Kommission davon zu iiber-
zeugen, dass der neue Ansatz zur Ver-
bundsfinanzierung im VRR EUGH-kon-
form ist?

Blickpunkt Wetthewer!

Das Jahr 2006 war von der Frage be-
herrscht, wie Wettbewerb in den 6ffent-
lichen Nahverkehr einzieht und inwie-
weit sich monopolistische Strukturen
behaupten kdnnen. Dieser Trend wird
sich im Jahr 2007 nicht nur fortsetzen,
sondern verstarken.

Im SPNV wird der Wettbewerb weiter-
gehen. Dies liegt daran, dass in den letz-
ten Jahren fiir und durch den Wettbe-
werb viel erreicht wurde. Neue Unterneh-
men sind am Markt aufgetreten und ha-
ben Marktanteile erworben, was zu er-
heblichen wirtschaftlichen Vorteilen fiir
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die Aufgabentrédger gefiihrt hat. Dies be-
legen die groRen Erfolge der Wettbewerbs-
verfahren des Jahres 2006. Auch die Alt-
vertrdge, die noch chne Wettbewerb zu-
stande gekommen sind, werden durch
Anderungen wegen Mittelkiirzungen,
(preis-) rechtliche Zwédnge und verein-
barte Abschmelz-Vorgdnge in den Wett-
bewerb gefiihrt.

Das Jahr 2007 wird zudem erstmals
innovative Finanzierungs- und Sicher-
heitenmodelle aus dem Public-Private-
Partnership-Bereich auch fiir den SPNV
nutzbar machen. Zu denken ist etwa an
optimierte Modelle in den Bereichen
Fahrzeugfinanzierung, Wiedereinsatz-
garantien oder die Beteiligung der Auf-
gabentrdger an Leasingvertrdgen.

Der Wettbewerb im OPNV-Markt be-
ginnt erst. Die knappen Mittel haben
nicht nur Nachteile - sie werden auch
im OPNV zu effizienten Strukturen fiih-
ren. Diese Tendenz wird in nichster Zeit
voraussichtlich von der EU-Kommissi-
on unterstiitzt: Die Entscheidung der
BVerwG zur Eigenwirtschaftlichkeit wird
die Kommission nicht daran hindern,
beihilfe- und vergaberechtlich aber
auch durch umsatzsteuerliche Gleich-
behandlung den Wettbewerb zu forcieren.



