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Erfolgreich in Frankreich - mit den richtigen Entscheidungen
fir den Vertriebsaufbau!

Sehr geehrte Damen und Herren,

allen asiatischen Tigern zum Trotz - die wirtschaftlichen Verflech-
tungen zwischen den Industrienationen Frankreich und Deutschland
bleiben besonders eng, beide Lander sind wechselseitig der jeweilig
wichtigste Handelspartner des Anderen. Produkte ,Made in Germany “
genieBen in Frankreich einen hohen Stellenwert.

Und dennoch schrecken viele deutsche Unternehmen immer noch vor der
Aufnahme oder der Vertiefung von Geschaftsbeziehungen mit unserem
direkten Nachbarland zurilick. Mentalitadatsunterschiede wie Sprachbar-
rieren erschweren zudem dauerhafte Geschaftsbeziehungen und fihren
dazu, dass deutsche Produkte auf dem franzdsischen Markt eher unter-
reprasentiert sind.

Unsere Informationsveranstaltung

"Erfolgreich in Frankreich — mit den richtigen Entscheidungen fir
den Vertriebsaufbau!"

am Mittwoch, 7. November 2012, 15.00 bis 17.30 Uhr
in der IHK zu Kiel, Haus der Wirtschaft, Bergstr. 2, 24103 Kiel

gibt Thnen die Moglichkeit, wesentliche Eckpfeiler fiir einen erfolg-
reichen Vertriebsaufbau und rechtliche Aspekte der Vermarktungsstra-
tegien flr deutsche Produkte auf dem franzdsischen Markt kennenzu-
lernen. Der Referent - Dr. Christophe Kihl von der Deutsch-
Franzdsischen Rechtsanwaltskanzlei Epp & Kihl, K&éln - verflugt diber
langjahrige Erfahrungen im Frankreichgeschaft, insbesondere bei der
Etablierung von Vertriebsstrukturen fir den franzdsischen Markt.

Wir freuen uns auf Thre Anmeldung zu dieser fir Sie kostenlosen Ver-
anstaltung. Die Ricksendung des beiliegenden Antwortbogens bis zum

25. Oktober 2012 wirde uns sehr freuen.

Mit freundlichen GriBen
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Erfolgreich in Frankreich

Mit den richtigen Entscheidungen fir den Ver-
triebsaufbau!

Dr. Christophe Kihl,
Kanzlei Epp & Kuhl, Koéln

Programm

I. Vertrieb in Frankreich ohne eigene Niederlassung

e Welche Vertragsart passt zu meinem Vertriebskonzept?
e Welches sind die wesentlichen (finanziellen) Konsequenzen der
einzelnen Vertragsarten/-formen?
- Handwerker
- Arbeitnehmer
- Distributeure
- Handelsvertreter

e Gelten unsere Geschaftsbedingungen auch gegeniber dem franzosi-
schen Vertragspartner?

e Gibt es Moglichkeiten der Optimierung der AGB fir das Frank-
reichgeschaft?

e Welche Haftungsrisiken lassen sich durch Einbindung der AGB ver-
meiden?

e Wie wird ein Eigentumsvorbehalt iber die Grenze wirksam verein-
bart?

e Steuerliche Fallen im Frankreichgeschaft
- Vermeidung der Annahme einer Betriebsstatte mit der Folge ei-
ner evtl. Doppelbesteuerung
— Steuerneutrale Gestaltung von Handelsvertretervertragen

IT. Vertrieb in Frankreich mit eigener Niederlassung vor Ort
e Kann ich den Eintritt in den franzdsischen Markt iber eine fran-
z0sische Gesellschaft verbessern?
e Welche Gesellschaftsform soll ich wahlen?
e Welche Kosten kommen auf uns zu?

e Welche steuerlichen Lasten sind zu bertcksichtigen?
a) Wichtige Fragen im Zusammenhang mit der Einstellung wvon
Mitarbeitern in Frankreich

e Tst der Abschluss befristeter Arbeitsvertridge moglich, wie lange
dauert die max. Probezeit?

Gilt die 35-Stunden-Woche auch fiir Vertriebsmitarbeiter?

e Wie stelle ich dem Mitarbeiter ein Dienstfahrzeug zur Verfigung?

Welche Kosten kommen als Arbeitgeber in Frankreich auf mich zu?

e Wie hoch ist der administrative Aufwand bei Einstellung von Mit-
arbeitern in Frankreich?



ITI. Durchsetzung von Forderungen in Frankreich

e Welche Zahlungsziele sind in Frankreich tblich?

e Vertrag erfiillt, Kunde zahlt nicht:

Was tun?
e Kunde ist insolvent,

was nun?
- Anmeldungen von Forderungen in der Insolvenz
- Durchsetzung des Eigentumsvorbehalts
IV. Gesprachsrunde / freie Themenwahl der Teilnehmer

Abschluss mit kleinem Imbiss, Fortsetzung der Gesprache
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Fax: 0431 5194-596
E-Mail: robakowski@Rkiel.ihk.de

Anmeldeschluss: 25. Oktober 2012

An der Veranstaltung
Erfolgreich in Frankreich — mit den richtigen Entscheidungen
fir den Vertriebsaufbau!

am 7. November 2012 um 15:30 Uhr in der IHK zu Kiel, Bergstr. 2,
24103 Kiel

O nehme ich teil. O nehmen wir teil.

Name:

Name:

Firma:

E-Mail/Telefon:
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