Das VerkaufsSpaB-Seminar

mit Tobias Ain
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,Verkaufen ohne Spal}
ist wie Huhnersuppe ohne Huhn!”



Arbeiten, und dabei auch noch Spal3 haben? Passt
das denn zu den Tugenden wie Fleil3 und Disziplin?
Aber natiirlich! Und zwar unbedingt, denn Verkaufen
ohne Spali ist wie Hiihnersuppe ohne Huhn.

Lernen Sie in einem 1-tdgigen Seminar, wie Sie mit
neuem Schwung und Spal3 erfolgreicher verkaufen.
Das Seminar zeigt Ihnen, wie Sie nicht nur kurzfristig
begeistert sind, sondern wie Sie durch Verdnderungen
in verschiedenen Bereichen nachhaltig erfolgreicher
verkaufen.

Sie lernen:
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Ihre Art des Dazulernens zu verandern

Durch eine Veranderung im Denken erfolgreicher zu werden
Wie Sie Ihr eigenes Wohlbefinden steigern

Wie Sie sich selbst ein motivierendes Umfeld schaffen

Wie Sie durch mehr Ausstrahlung auf der Gewinnerseite
stehen

Und wie Sie mit Krisen umgehen und diese meistern




Der VerkaufsspaBtrainer Tobias Ain vermittelt nicht nur Theorie,
sondern Praxis pur und viele Erfahrungen aus seiner eigenen
Verkéuferkarriere. Nach diesem Seminar werden Sie nicht nur

begeistert sein, sondern bei der Umsetzung des Gelernten splirbare
Verédnderungen erleben.

Das kann sich fiir Sie @&ndern:

Sie werden |hren Umsatz steigern

Kunden werden plotzlich zu Freunden

Kollegen zollen Ihnen Achtung und Anerkennung
Sie verdienen mehr

Sie haben mehr Ausdauer, Kraft und fuhlen sich fit
Sie kdnnen gelassener mit Misserfolgen umgehen
Sie haben mehr Zeit fur Freunde und Familie

Ihre Ausstrahlung ist die eines Siegers

Sie erhalten eine Beforderung

Sie haben nicht nur mehr Spal} am Verkaufen, sondern spuren
eine tiefe Zufriedenheit
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Schon in jungen Jahren ubte sich Tobias Ain im Verkaufen und
lernte erfolgsorientiert zu arbeiten. So wurden Ferienjobs nicht
einfach nur nach Stundenlohn abgerechnet, sondern mit
Umsatzbeteiligung und Provision. Verkaufen machte ihm schon
von friher Jugend an Spal3.

Spater sollte das Verkaufen zur Leidenschaft werden und zum
,Broterwerb®. Mit 21 Jahren wurde er der jungste Verkaufer in einer
Organisation mit Uber 80 Verkaufern. Hier hat er das Verkaufen
von der Pike auf gelernt. Nach nur zwei Jahren wurde er der
jungste Verkaufsleiter in der Firma und begann so andere zu
schulen und zu motivieren.

Schon frih erkannte Tobias Ain, dass es zum grof3en Teil von der
eigenen Person abhangt wie erfolgreich man im Verkauf ist.
Deshalb besuchte er viele verschiedene Seminare und
Fortbildungen im Bereich Verkauf, Rhetorik,
Personlichkeitsentwicklung und Betriebswirtschaft.

2001 grundete er sein eigenes Vertriebsunternehmen, dass durch
seine Erfahrung und seine Begeisterung fur den Verkauf schnell
wuchs und heute 25 Verkaufer im AulRendienst beschaftigt.

Die Erfahrung direkt aus der Praxis des Verkaufens, gibt er heute
als begeisterter Verkaufsspaldtrainer in seinen Seminaren weiter.
Tobias Ain ist aber auch ein begeisterter Familienmensch mit Frau
und drei Sohnen. Erfolgreich sein und nicht nur fur die Arbeit zu
leben sind kein Widerspruch. Denn nur wer ausgeglichen ist in
seinen unterschiedlichen Lebensbereichen, kann wirklich
erfolgreich sein und vor allem zufrieden.



